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開示先：セミナー参加者限定

セミナー参加者様向け 出店案内資料

2024年7月

LINEヤフー株式会社

コマースカンパニー ショッピング統括本部
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開示先：セミナー参加者限定

Yahoo!ショッピング FY2024の戦略1

出店申込～開店までのプロセス3

Yahoo!ショッピングの強み2

運営課題に対するソリューションご紹介4
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開示先：セミナー参加者限定

①Yahoo!ショッピング
FY2024の戦略
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開示先：セミナー参加者限定

LINEヤフー始動

2023年10月1日
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開示先：セミナー参加者限定アカウント連携の開始

アカウント連携数 は順調に拡大
アカウント連携

2023年10月～開始

5,400万人9,600万人

LINE
メッセンジャー

Yahoo! JAPAN
ログイン ID数

1,948万
人

1. 2023年11月6日と2024年1月末時点のアカウント連携数を比較

2023年11月 2024年1月

2,322万
人

¹
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開示先：セミナー参加者限定

5,400万人

新規入会数推移
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開示先：セミナー参加者限定

LYPプレミアム会員ならY!SHPのPayPayポイントが【+2％】

LYPプレミアム会員の優遇施策
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開示先：セミナー参加者限定Yahoo!ショッピングの集客 : LINE

送客

LINEの新たなユーザー層からの集中送客開始

中心

30
偏りなく利用

50 10 60代代代～ ～代

男性 女性女性 男性> <

サービス利用者比較

性別

年齢
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開示先：セミナー参加者限定LINEからの送客例

大型～デイリーセール誘致 リマインド通知

オフィシャルアカウント等を活用したユーザー送客

LINE ホーム画面からの送客
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開示先：セミナー参加者限定

※2024年5月9日 2023年度決算説明会資料より抜粋

LINEアプリのリニューアル

※画像は開発中のものであり、今後の変更の可能性あり
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開示先：セミナー参加者限定

PayPayアプリとの連携本格化 PayPayクーポンによる最大化

PayPayクーポンと重ね合わせで

垂直立ち上げを実施中

※CPは予定利用数に達し次第終了となります
※企画内容は予定なく変更/中止となる場合があります
※イメージは開発中のため実際と異なる場合があります

PayPayアプリ内での購買促進を更に強化

1,000円分 5枚

Yahoo!ショッピングの集客 :PayPay
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開示先：セミナー参加者限定

②Yahoo!ショッピングの強み
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開示先：セミナー参加者限定

① 多様なキャンペーン・ポイント還元施策

② 出店費等無料 ローコスト

③ 外部リンク～相互リンク可

④ 豊富なコミュニケーションツール

②Yahoo!ショッピングの強みまとめ
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開示先：セミナー参加者限定強み①：多様なキャンペーン＆ポイント還元施策

【超PayPay祭】など多様な販促キャンペーンを実施

※各種キャンペーンの開催時期や内容は変更となる可能性がございます。重ねて一部ストア様やお客様条件限定の還元施策等もございます。（※プロモーションパッケージ加入ストア様限定など）

大型セールキャンペーン・ポイント還元施策 定期的なキャンペーン
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開示先：セミナー参加者限定

大量ポイント還
元＆利用・温存

大型キャンペーン→ポイント還元による成長・囲い込みサイクルを構成

大量ポイント還
元＆利用・温存

大量ポイント還
元＆利用・温存

大量ポイント還
元＆利用・温存

大量ポイント還
元＆利用・温存

大量ポイント還
元＆利用・温存

強み① 大型キャンペーン＆ポイント還元 リピートサイクル
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開示先：セミナー参加者限定

日曜日 約400～500%

5のつく日 約200～300％

ゾロ目 約120～130％

平日 100％

毎週日曜日

毎月5日、15日、25日

毎月11日、22日

平日

強み①：大型セール＆ポイント還元：毎月のターゲットDay

※イベント併載時変動あり
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開示先：セミナー参加者限定

出店費

無料

月額利用料

無料

毎月の固定費の負担が少なく、事業者様が続けやすい

強み②：ローコスト

出店費・月額システム利用料などが無料で低コスト
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開示先：セミナー参加者限定

※月額費用シミュレーションページもご活用ください
https://business-ec.yahoo.co.jp/shopping/cost/#simulation

※例
【必須】
・ストアポイント＝1％（～）

【任意】
・追加のストアポイント
・プロモーションパッケージ＝3％
※追加の販促費等も加算のうえ
ご試算ください。

※例
・税込みベースで月額コストは
売上の約９％

月額の費用を
シミュレーション
できるページです。

強み②：ローコスト（シミュレーション）

https://business-ec.yahoo.co.jp/shopping/cost/#simulation
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開示先：セミナー参加者限定

メール送信

無料

ストアページ⇔外部自社サイトへのリンクが可能なので
ストアページ内で本店ECのセール情報なども併せて告知が可能

LINE

無料

相互サイト
送客

自由

強み③：豊富なコミュニケーション手段

外部自社サイトとの相互リンク・コミュニケーションツール活用

ストアニュースレター
（メルマガ機能）

オフィシャルアカウント
200通/月（コミュニケーションプラン）
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開示先：セミナー参加者限定

③出店申込～開店
までのプロセス
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開示先：セミナー参加者限定

合意
Y!ID取得

新規取得 ※1

出店申込

「通常」か「直取引」※2

アカウント発行

（ストアクリエイターPro）

Y!ビジネスID

取得および認証※3

ストア構築

3rd Partyご利用も推奨※4

開店審査開店

本番反映

※5

※1 すでにY!IDを取得済みの場合でも、可能な限り、新たなY!IDの取得をお願いします。
※2「直取引申込」を推奨いたします。（※弊社担当からの直接ご案内限定）
※3 利用権限に応じて、それぞれ、Y!IDを新規取得し、管理者からY!ビジネスIDと紐づけ
して下さい。
※4 コマースパートナープログラム（ https://yahoo.jp/UXgsvz )
※5 商品数の多寡にも依りますが、本番反映（FE）および検索結果へのリスティングも、

開店後、半日～1日程度掛かります。

おおよそ、1か月の工程となります。

開店までのフロー概要

（企業様判断）

（企業様作業） （企業様申込→弊社審査） （弊社作業）

（企業様作業）（企業様作業）

（企業様申込→弊社審査）

https://yahoo.jp/UXgsvz
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開示先：セミナー参加者限定

出店申込について
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開示先：セミナー参加者限定

初期費用 無料（0円）

月額システム利用料 無料（0円）

売上ロイヤルティ 無料（0円）

ストアポイント原資負担 1%～15%（1％は必須）

キャンペーン原資負担 1.5%必須

アフィリエイト

パートナー報酬原資
1%必須（任意で50%まで設定可能）

アフィリエイト手数料 30%（パートナー報酬原資に対して）

決済サービス手数料

PayPay残高払い 3.0%（税別）

クレジットカード 3.24％（非課税）

(PayPayカード（株）発行カードは決済金額の3.0％)

PayPayあと払い 決済金額の3.0%（税別） 、ゆっくり払い 決済金額の3.24%（税別）

モバイル支払い（キャリア決済） 決済金額の4.48%（税別）

コンビニ決済・・・150円/件から（税別）、銀行振込決済（ペイジー）・・・150円/件（税別）

出店手数料について
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開示先：セミナー参加者限定

お取り扱い商材により必要な免許および情報

WEBでお申し込み
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開示先：セミナー参加者限定

お申込に必要な情報

Yahoo! JAPAN 
ID

クレジットカード
情報

会社情報

代表者情報 銀行口座情報

Yahoo!ショッピング出
店後にストア管理ツール
へログインする際に使用
します。

法人様は、「登記簿謄
本」の記載内容と「13
桁の法人番号」の入力が
必要です。

決済サービスの利用代金
やポイント利用料金など
の振込先として利用しま
す。

ご本人確認およびクレ
ジットカード決済サービ
スの加盟店審査に利用し
ます。

有料オプション利用料な
ど、出店者様のお支払い
差額が発生した場合に、
ご登録のクレジットカー
ドへ請求が発生します。

WEBでお申し込み
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開示先：セミナー参加者限定

提出書類

登記簿謄本（履歴事項全部証明書） 発行から3ヵ月以内のものをご提出ください。

公共料金の領収書等、国税・地方税の領収証書または納税証明書、青色申告
承認申請書（控）、社会保険料の領収書または納入告知書（納付書）いずれ
か1つ

管理者情報に入力いただいた方の運転免許証、運転経歴証明証、在留カー
ド、マイナンバーカードのいずれか1つ

法
人
様

個
人
事
業
主
様

業務地住所記載の開業届、青色申告決算書もしくは賃貸借契約書のいずれ
か1つ

代表者様の運転免許証、運転経歴証明証、在留カード、マイナンバーカー
ドのいずれか1つ

WEBでお申し込み
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開示先：セミナー参加者限定

Yahoo! JAPAN IDを取得する
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開示先：セミナー参加者限定

①

まずはYahoo! JAPAN IDを取得する
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開示先：セミナー参加者限定

② 携帯電話をご用意ください

まずはYahoo! JAPAN IDを取得する
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開示先：セミナー参加者限定

③ 携帯電話のSMSに届いた4桁の確認コードを入力

まずはYahoo! JAPAN IDを取得する
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開示先：セミナー参加者限定

④

⑤

必要事項を記入して登録する

まずはYahoo! JAPAN IDを取得する
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開示先：セミナー参加者限定

⑤ 順に設定していきます

090●●●●●●●●

●●●●●@yahoo.co.jp

登録完了

まずはYahoo! JAPAN IDを取得する
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開示先：セミナー参加者限定

次にWEBから出店お申込み
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開示先：セミナー参加者限定

①

WEBでお申し込み
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開示先：セミナー参加者限定

②

WEBでお申し込み
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開示先：セミナー参加者限定WEBでお申し込み
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開示先：セミナー参加者限定ストア構築：開店までの10ステップ

※任意

申込→審査→アカウント発行完了後：【ストア構築】

※ストアクリエイターPro（管理画面）にて御社による構築作業をお願い申し上げます。
オンラインマニュアル等を参考に、10個のステップ完了後→【開店審査ボタン】を押下下さい。

※開店後→LINE公式アカウント発行
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開示先：セミナー参加者限定参考：各種フォローコンテンツ

■出店までのかんたんガイダンス by Magnet

■出店ご案内総合ページ（Top）

■開店までの10ステップ マニュアル

①出店ご検討段階 ②ストア構築段階 （※出店審査完了後）

■弊社 ヘルプデスク

■出店 料金・費用関連

■出店 お申込みの時に必要な情報

https://business-ec.yahoo.co.jp/shopping/cost/

https://business-ec.yahoo.co.jp/shopping/attention/

https://business-ec.yahoo.co.jp/shopping/

https://store-info.yahoo.co.jp/shopping/open/

https://ec-magnet.com/lp/openstep

https://store-info.yahoo.co.jp/shopping/apply/helpdesk.html

※注) ストアアカウント発効前にはご利用いただけません。

■コマースパートナー
※弊社提携運用サポートパートナーサービス

https://business-ec.yahoo.co.jp/commerce_partner/

https://business-ec.yahoo.co.jp/shopping/cost/
https://business-ec.yahoo.co.jp/shopping/attention/
https://business-ec.yahoo.co.jp/shopping/
https://store-info.yahoo.co.jp/shopping/open/
https://ec-magnet.com/lp/openstep
https://store-info.yahoo.co.jp/shopping/apply/helpdesk.html
https://business-ec.yahoo.co.jp/commerce_partner/
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開示先：セミナー参加者限定

④運営課題に対する
ソリューションご紹介
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開示先：セミナー参加者限定

① ストア構築にリソースが割けない

② 物流に課題がある（倉庫がない）

③ 楽天等の他ECデータを移行したい

④ 自社システムで注文管理を行いたい

⑤ 実店舗チャネルをうまく活用したい

⑥ リピーター獲得を優先したい

想定される運用課題とソリューション例



©LY Corporation   無断引用・転載禁止 41

開示先：セミナー参加者限定

①ストア構築にリソースが割けない

想定される運用課題とソリューション例

②物流に課題がある（倉庫・発送）

ヤマト運輸の物流拠点に事業者様の商品を保管し、

入庫以後の各作業をヤマト運輸が代行する「在庫型倉庫」サービスで

す。

コマースパートナー ヤマト・フルフィルメント

ネットショップ運営に関する厳選ソリューションをご紹介しております。

運用や構築をアウトソーシングすることにより、

店舗運営の判断優先やリソース確保などのメリットも多数ございます。

入庫と在庫連携
登録のみ!

※別途お申込み作業・入庫対応・在庫連携ご登録が必要となります。
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開示先：セミナー参加者限定

③楽天等のECデータを移行したい

想定される運用課題とソリューション例

④自社システムで注文管理を行いたい

ストア運営をサポートする各種APIもご用意しています。

コマースパートナー Yahoo!デベロッパーネットワーク

楽天市場等他社ECのデータ移行につきましても同様に、

コマースパートナー各社からのご希望のソリューション提供企業をご検

討ください。

※別途ショッピングAPI利用申請等が必要となります。
※イメージはサービス一例となります。
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開示先：セミナー参加者限定

⑤実店舗チャネルを活用したい

想定される運用課題とソリューション例

⑥リピーター獲得を優先したい

ストアクリエイターPro上で実装しております。

定期購入商材に対する追加ポイント設定なども可能

店頭受け取り機能 定期購入機能

ストアクリエイターPro上で実装しております。

「店舗へ商品を発送する」場合と「店頭在庫を販売」することが可能

※定期購入による2回目以降の売上に対して、一律1.0％の利用手数料が別途発生いたします。※一部店舗在庫のシステム連携開発が必要となる場合がございます。
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開示先：セミナー参加者限定

LINEヤフー株式会社
「物価高に負けていられない！」おかやま県産品WEB物産展事務局

担当：髙岡 保夫、松村 隆仁

出店に関してや、岡山県WEB物産展に関してご不明点がありましたら
お気軽にお問い合わせください

件名：【令和6年度岡山県WEB物産展】事業者名
メールアドレス：

ml-ec-okayama@lycorp.co.jp

※岡山県WEB物産展の正式名称は、「物価高に負けていられない！」おかやま県産品WEB物産展です。

メールでお問い合わせ

お問い合わせ窓口
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開示先：セミナー参加者限定
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